Z&A Logistic mizeaza
pe fondurile structurale

Daniela Culda, responsabil Marketing Z8:4
Logistic, sustine ca vanzarle prin fonduri
structurale sunt cele mai sigure cai de desfa-
cere a produselor. ,Dupd pdrerea mea, vdn-
zarea pe fonduri structurale este cea mal si-
gurd modalitate, cu dificultatile de rigoare
De ce spun cea mai sigurd? Clientul trebuie
=i faca dovada plafii integrale citre furnizor
peniry a-3 primi rambursarea aprobatad prin
contractul de finantare europeand”, sustine
Daniela Culda.

Pe de altd parte, reprezentantul 284 Lo-
qistic spune ca sunt importante 5 colabora-
rile cu bancile in scopul furnizani de soluti
de finantare pentru fermieri. .Nu putem ne-
glija suportul bancitor in vinzan, Le-am ofe-
it chenfifor nogtr credite in lei cu dobdnai
foarte bune, cu avansuri minime de 10-15 la
sutd §i acest gen de contracte au inceput sd
aibd o pondere importanta in cifra noastrd
de afaceri. Un procent insemnat din vanzd-
rile noastre din acest an Il reprezinta utilajele
vdndute prin promotil gandite Impreund cu
producitoni pe care-i reprezentam iar in
acest caz, datoritd prefului promofional,
modalitatea de platd este cash. Nu cunosc
cifre in ceea ce priveste aceste propoarfil (3
nivel nafional, dar in cadrul firmei noastre
peste 70 la sutd din cifra de afacen merge
pe programe eyropene, asta si datoritd fap-
tului cd programele vand pachete de utilaje
unde valoarea este net supenoard achizifii-
lor directe, unde fermierul isi cumpdd in fie-
care $ezon ceea ce are nevoie”, explicd Da-
miela Culda.

In ceea ce priveste avolutia vanzarilor, re-
prezentantul Z&A Logistic sustine cd socie-
tatea progreseaza: , Spre mulfuminea noas-
trd, am progresat de fa an la an in ceea ce
priveste nivelul cifrei de afacer. Am inceput
anul cu persoane noi pe partea de vanzan
iar din toamna acestui an ne mdanm din nou
echipa de vanzdn, Asteptdrile imediate sunt
acedeasi: cresterea viinzdnilor f realizanea obiec-
tvelor propuse pentru acest an”,

54 fii serios e cea mai buna
reclamé

Ca o noutate, Daniela Culda spune ca,
recent, Z&~A Logistic a demarat o colaborare

cu un producator de uscitoare si masini de
impragtiat ingrasaminte: , ln vara aceasta am
inceput colaborarea cu un producitor de ws-
catoare de cereale 5i magini de imprastiat in-
grasdminte 5 speram ca pand la sfarsitul
anulwi sd lansdm primele comenzi in aceasta
directie”.

Ce crede responsabilul marketing despre
activitatea de promovare? Ca fiecare cale isi
are avantajele sale. in ceea ce priveste sis-
temele de promovare, eu nu le-as separa,
Fiecare ifi aduce altceva: presa de speciali-
tate si tdrgurile te ajutd la partea de imagine
si nu atdt de mult fa vdnzare efectivd. Fer-
mierul romén capdtd incredere din fapiul cd
te vede la tdrg, cd ajunge 53 dea mdna cu ti-
ne 5 sd te priveascd in ochi. Asfa ni se in-
timpld noud, care nu suntem de 20 de ani
pe aceastd piafd... sunt sigurd o alfi jucatori
mai vechi de pe piatd nu intdmping prode-
ma asta, dar pentru noi e important. fn ceea
ce priveste vdnzarea efectivd, demonstratiile
in cdmp 5 faptul cd «ai fost senos cu vecr-
nulz este cea mai bund promovare”, afirma
Danieda Culda.

Cine sunt fermierii interesati de produsele
ZRA Logistic? Nu cred o existd profil de
fermier care cumpdrd. Sunt nise legate de
suprafata cultivatd, Fermierul de 50 hectare
cumpdrd anumite brandur, nvestitia in ga-
me de top nu se amortizeazd niclodatd, cu
toate cd programele europene au schimbat
putin si acest fapt. Sunt programe prn care
cu 30 Ja sutd aport propriv, fermierul roman
reugeste sd-3i achizifioneze utilaje net supe-
ricare calitativ celor ce §i le-ar i permis prin
achizifie directd. Inclin 58 affrm 8 vestul (dri
este mai focusat pe programe europens 5i
sudul pe achizifii directe, acestea fiind zone-
le in care firma noastrd acfioneaza”, con-
cluzioneaza Daniela Culda.
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